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专注系统化老房换窗 让风景常新安宁常伴

　　“窗户是家的‘眼睛’，我们换的不仅是窗户，一扇窗背后，更多的是一个
家的故事。”巨长虎看完业主家的窗子，利落地敲了敲窗台。几声沉闷的敲击声
里，夹杂着“咚咚”的声响。
　　“有些地方是空的。”巨长虎说，拆除时须做好防范，确保窗台、窗套完
好。系统化换窗，要做到专业化、标准化，极小的细节也绝不能马虎。
　　他是窗管家门窗社的负责人，从三年前开始专注于系统化老房换窗这个家装
细分领域。如今，他已是很多老房业主口口相传的“巨工”。

　　近日，记者走进位于临朐县九山镇的山东沂农农业
开发有限公司，映入眼帘的是一派繁忙景象，流水线上
的工人正在有序进行选品、分拣、加工、打包、装箱、
封箱工作，公司负责人于德平张罗着对即将发出的产品
做最后的检查。
　　于德平是九山镇于家沟村人，父亲在供销社工作，
他自幼耳濡目染，心里埋下从商的种子。毕业后，于德
平先后从事过宾馆餐饮等行业，积累了丰富的人脉和工
作经验，为创业奠定了坚实基础。
　　2009年，于德平辞去工作，回到家乡创业。“我之
前从事餐饮业，接触的人比较多，在和他们交流中对农
产品这一块格外关注，于是创业就定位在家乡农产品这
一方向。”于德平和妻子葛金梅说了创业想法后，妻子
十分赞同。于是，两人贷款3万元，开始艰难的创业
之路。
　　“当时，我们在老家院子里搭建起一个棚子作为临
时加工车间，开始简单的加工和包装。”回忆起刚创业
时的场景，于德平万千滋味涌上心头。“那个时候，总
觉得身上有使不完的劲。”于德平说，他当初拿着加工
的产品去跑市场，靠真诚和过关的品质赢得了客户的信
赖，慢慢打开了销路。
　　2010年春节，于德平和妻子萌生了扩大生产规模的
想法。春节过后，两个人张罗着选址，最后租了一处闲
置厂房，办手续、购买新设备、招兵买马、注册商标。
在新的厂房，他们开始规模化、标准化生产，不断研发
新产品，注册“沂农”商标，随着产品种类的增多和品
质的不断提升，订单纷至沓来。
　　从2010年到2015年，于德平将主要精力放在了提升
农产品品质和开拓市场上。他走出去参加各种展会，向
同行“取经”，学习先进经验，提升品质，让产品走进
本地各类商超、礼品店、土特产店，打响品牌。
　　2015年，于德平又给自己制定了一个新的目标。
“农产品加工，保证品质的同时，更要迎合消费者的口
味，去加强产品研发。”于德平说，他们建设了自己的
板栗种植园，新建板栗加工车间、引进新设备，研发出
4个口味的板栗产品，做大做强“沂农”品牌，积极拓
宽公司产品销售渠道，实现农业增效、农民增收，促进
当地经济发展。如今，“沂农”品牌产品涵盖五谷杂
粮、蜂产品、酱菜、干果、养生等5大系列68个品种。
　　“现在，我儿子也加入我们的线上直播团队，借助
线上，我们的品牌影响力也在不断扩大。”于德平说，
借助电商直播东风，通过直播推介自己的产品，提升品
牌影响力，成为了行业类知名电商供应链企业，为各大
平台供货，产品远销国内外市场，得到社会的广泛认可
和广大消费者的喜爱。
　　一枝独秀不是春。谈及今后发展，于德平希望在做
大做强农产品加工的同时，带动更多父老乡亲致富。

做大做强“沂农”品牌

让家乡农产品香飘四海

　　古人赋予窗子很多文化隐喻，“鸟向檐上飞，云从
窗里出”，一扇窗，看出去是风物，映进来是人心。
　　2020年那个异常安静的春天，巨长虎从一扇窗
里，看清了自己事业的未来。
　　在因疫情居家的日子里，时年36岁的巨长虎第一
次清晰地感受到房屋的“呼吸”。当窗外的风声穿过
缝隙，带来细碎而持续的呼啸声时，他意识到，身边
的很多房子“老了”。

　　巨长虎说，潍坊有大量住宅的房龄已经超过15
年，这些老房子的窗户普遍存在密封性差、隔音隔热
效果不佳、玻璃进雾、型材老化变形甚至有安全隐患
等问题，许多业主有强烈的换窗需求。
　　2022年，巨长虎做出一个让很多人不解的决
定——— 放弃成熟的整体家装业务，专注于系统化老房
换窗。在他看来，这个领域融合了消费升级、节能环
保等多个宏观趋势，有前景也有意义。

□文/图　本报记者 马慧丽 徐杨

重新出发，专注系统化老房换窗

　　在巨长虎看来，系统化老房换窗远不是拆除旧
窗、安装新窗那么简单。在他的潍坊老房换窗体验中
心，有一面“老窗新景”照片墙，记录下业主们告别
旧窗后的喜悦。
　　“我们遇到的窗户问题五花八门。”说起个中故
事，巨长虎就像打开了工作日志：有因为窗户漏风，
冬天家里供暖还要穿棉衣的；有住在马路边，常年被
噪音困扰导致神经衰弱的；有因为窗户变形渗水，导
致墙体大面积霉变的……

　　这些让巨长虎更加确信，他做的不仅是一桩生
意，更是在解决一个个真实的生活困境。
　　12月12日，巨长虎来到奎文区唐宁府小区刘女士
家里做回访。刘女士家里原是普通的两层玻璃窗。为
解决透风漏气问题，去年冬天买了防风贴、防风帘。
“孩子的卧室在北面，贴完还是冷，没招了。今年换
了系统窗，真是换到心坎上了。”她感慨道，室温升
高了2℃至3℃，还防噪防尘，“感觉跟换了新房子一
样，居住体验显著提升。”

老窗换新，显著提升居住体验

　　窗子是建筑的重要组成部分，却也处于很多人的
知识盲区。因此，市场上存在安装不规范、价格不透
明、以次充好等痛点。
　　“这些问题正是我们专注这个领域的原因之
一。”巨长虎说，他的团队会为业主提供系统化解决
方案：从现场测量、方案设计、地面防护、旧窗拆除
到新窗安装、密封处理、清洁收尾，每个环节都有严
格标准。
　　当天从刘女士家出来，巨长虎又匆匆赶到同小区

另一户业主家查看换窗作业进程。这些房子的窗户
“服役”13年左右，在他看来窗龄其实不算高。而这
户业主是因为看到刘女士家的换窗效果后，跟进换
窗的。
　　巨长虎觉得，做老实人、说老实话、办老实事，
总是错不了的。凭借专业+服务破局，他的系统化老
房换窗业务越做越大，客户老带新成为常态——— 他是
他们口中的“巨工”，他们成为他的“最佳推销
员”。

专业+服务，好口碑口口相传

看见城市旧窗新生，听见生活安宁

　　巨长虎说，从木制平开窗、铝合金推拉窗、塑钢
推拉窗，到今天的系统窗……这些窗户就像一部微缩
的城市居住史，记录着人们对居住品质要求的提升。
　　一扇窗，连接起家和世界。日暮时分，巨长虎站
在刚换完窗户的业主家中，关上窗户的瞬间，车流声、

幼儿园放学声……一一归于沉寂。他能听见自己的呼
吸声，听见钟表的滴答声，“这才是属于港湾的安宁”。
　　巨长虎在系统化老房换窗的领域里，找到了自己
的热爱。三年来，他见证了城市旧窗新生，也听见了
生活安宁。

▲巨长虎查看业主家的旧窗。

□文/图　本报记者 刘晓杰

于德平在直播推介自己加工的板栗产品。

潍坊老房换窗体验中心


