
大棚传技织密服务网 亿嘉农资助乡村振兴

　　惠风和畅，生机盎
然。走进寿光的田间地
头，一座座温室大棚里绿
意盎然、硕果满枝，处处
洋溢着丰收的希望。在这
些大棚里总是能看到山东
亿嘉农资连锁销售有限公
司技术指导员的身影，他
们扎根基层、深入大棚，
以过硬技术为农户排忧解
难。为方便农户，该公司
还在田间地头覆盖了线上
线下的农资服务网络，将
优质肥料与科学种植理念
送到千家万户，成为菜农
信赖的“田间地头农博
士”。

棚室传技，种植户遇上“贴心人”

　　4月6日，走进寿光市文家街道桑家庄村东侧的西红柿大
棚，一串串西红柿挂满枝头，长势喜人。69岁的种植户桑之林
正蹲在垄间，仔细查看植株长势。“吴老师，您快过来看看，这几
片叶子怎么发黄了？是不是缺什么肥料啊？”桑之林口中的吴
老师，正是山东亿嘉农资连锁销售有限公司的技术指导老师吴
茂新。他快步上前，俯身细细观察叶片状态，又伸手触摸土壤
湿度：“这是缺了微量元素，不用慌，多用点高钾肥料，再搭配糖
醇钙镁硼肥补充营养。浇水也要跟上，现在虽然到了采摘期，
但作物需水量依旧不小，平均10天浇一次最合适。”
　　有着20多年西红柿种植经验的桑之林，说起亿嘉农资赞
不绝口：“以前也用过不少品牌的肥料，总觉得差了点意
思。用了亿嘉农资的肥料后不仅病虫害少了，产量也高了，
管理更省心，我这一用就是六七年。”说话间，他从棚室旁
的工具房里拿出常用的几款肥料——— 亿补全3号、亿嘉花果一
番、亿嘉纳豆之力，每一款都是他常年信赖的“丰收法宝”。
　　像吴茂新这样的技术指导老师，在亿嘉农资还有很多。
“从浇水、施肥、用药，到大棚内的湿度、温度调控，我们
的技术人员都会提供全方位指导，农户有任何问题，随时都
能打电话咨询，我们随叫随到。”山东亿嘉农资连锁销售有
限公司技术总监李云介绍，公司始终将农技服务放在首位，
用专业力量为农户的种植之路保驾护航。

线下扎根，连锁店织就“服务网”

　　离开桑之林的西红柿大棚，不远处便是亿嘉农资桑家庄
村连锁店。走进店内，整洁明亮的货架上，300多种农资产品
有序摆放，从亿嘉特能、亿嘉绿藤、抗剑等有机水溶肥料，
到嘉产量中量元素水溶肥，再到日本原装进口的亿嘉花果一
番、亿嘉纳豆之力、亿嘉海神、元气兄弟等高端产品，种类
丰富、琳琅满目，能满足各类作物的不同需求。
　　店长王志娟正忙着整理货架上的产品，不时有周边农户
进店选购。“我这个店开了4年，主要服务桑家庄村、董家营
子村等周边四五个村庄，大约600户农户，很多是常年光顾的
老客户。”王志娟说。这样的亿嘉农资连锁店，在寿光、青
州、淄博、广饶等地已有90多家，如同散落各地的服务站
点，织就一张覆盖广泛的农资服务网络，让农户在家门口就
能买到放心肥、优质肥，买放心农资到亿嘉连锁。
　　而王志娟并不满足于线下经营，她紧跟时代潮流，开启
了“线上+线下”同步销售的新模式。每天固定时段，王志
娟都会准时开启直播。除了推介产品，她还在直播间实时解
答农户提出的种植技术问题，分享实用的种植经验。“现在
通过直播，全国各地都有我的客户了，他们遇到种植难题就

给我发私信，我告诉他们该用什么产品，下单后直接快递发
货，特别方便。”王志娟说。如今，她的客户已遍布海南、
云南、河南、河北、陕西等多个省份，优质的产品与真诚的
服务，让亿嘉农资的好口碑在全国范围内不断传播。

云端送智，直播间变身“农技堂”

　　“欢迎家人们来到山东亿嘉农资官方直播，今天咱们聊
聊西红柿中后期管理的关键技术……”每天晚上7时，山东亿
嘉农资的专属抖音直播间都会准时开播，技术总监李云与同
事们轮流上阵，化身主播，为全国农户送上专业的农技
知识。
　　这场云端农技服务的序幕，早在多年前便已拉开。今年1
月15日，亿嘉农资再迈新步，正式推出蔬菜种植疑难答惑专
属抖音直播间，采用“每日一师”模式，每晚7时至9时准时
开播，面向全国客户开展服务。网络直播彻底打破地域限
制，服务范围覆盖辽宁、吉林、河北、河南、内蒙古、海
南、陕西等全国多个地区，核心围绕蔬菜种植疑难问题实时
答疑，同时搭载农资销售环节，推出25款功能性有机肥，其
中近10款为原装进口肥料。
　　线上销售的所有产品均是连锁门店的明星产品，真正实
现了“农技服务+农资销售”的双线融合，让全国各地的农
户足不出户就能享受到专业的技术指导与优质的农资产品。

匠心铸企，全产业链赋能乡村振兴

　　亿嘉农资的优质服务与硬核实力，背后是山东亿嘉集团的
强大支撑。作为一家集农药和农业机械研发、生产、销售、服务
于一体的高新技术企业，亿嘉集团下辖山东亿嘉农化、潍坊双
星农药、亿嘉农业机械装备、亿嘉进出口、亿嘉农资连锁等7
个分（子）公司，构建起完整的农业全产业链体系。
　　经过多年发展，集团已建成农药中间体合成、原药合
成、制剂加工三个高标准大型生产基地，年产原药及制剂达3
万吨，凭借过硬的品质与技术，在行业内树立起良好口碑。
如今，集团已建立遍布全国的营销网络和直营连锁渠道，与
2000多家经销商达成战略合作；同时，业务拓展至欧美、中
东、东南亚、非洲、南美洲等80多个国家和地区，成为全球
植保企业的高质量供应商。
　　从寿光大棚的田间指导，到全国范围的线上服务；从优
质农资产品的供应，到全产业链的技术支撑，山东亿嘉农资
始终坚守“服务三农、诚信经营”的初心，以“田间地头农
博士”为服务理念，用科技赋能农业，用服务温暖农户。在
乡村振兴的广阔道路上，亿嘉农资正以坚定的步伐、专业的
姿态，守护着一方菜农的丰收梦想，为寿光乃至全国的现代
农业高质量发展注入源源不断的强劲动力。

□文/图 本报记者 刘燕

山东亿嘉集团大厦

吴茂新（左）对农户进行技术指导。

王志娟正在整理农资产品。
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李云正在直播介绍农资产品。


